© standort: Wuppertal Anstellungsart(en): Vollzeit Arbeitszeit: 35 - 40 Stunden pro
Woche Beschaftigungsbeginn: ab sofort

e Betreuung unserer bestehenden und potentiellen Kunden in kaufmannischen und
technischen Fragestellungen.

e kontinuierliche Marktrecherche und -beobachtung und erfassen die aktuellen
Anforderungen des Marktes

¢ mit Ihrem personlichen Engagement bauen Sie neue Kundenbeziehungen auf

e die Neukundenakquise und das Wachstum lhres Gebietes

¢ Neuentwicklung von Produkten im Team in gemeinsamen Projekten mit Kunden

e eine abgeschlossene technische oder kaufmannische Ausbildung und mehrjahrige
Berufserfahrung

Teamfahigkeit, kombiniert mit strukturierter und zielorientierter Arbeitsweise
Hands-on-Mentalitat

starkes Interesse an der Neukundengewinnung (Hunter-Mentality)

Eigendynamik, selbststandiges und verantwortungsbewusstes Arbeiten

gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

sehr gute PC - Kenntnisse (Office) runden lhr Profil ab

idealerweise wohnhaft in Bayern oder Baden/Wurtemberg und reisen gerne
Branchenkenntnisse sind willkommen, aber nicht Voraussetzung

e Umfassende Unterstitzung vom Bewerbergesprach bis zur Einstellung

¢ Planungssicherheit durch unbefristete Arbeitsvertrage und langfristige Einsatze

e Wohnortnahe Arbeitsplatze, sehr gute Bezahlung, Urlaubs- und Weihnachtsgeld und
weitere Leistungen

 Sie haben bei unserem Kunden nicht nur einen sichereren Arbeitsplatz, sondern auch
Entwicklungs- und beste Ubernahmechancen

e Flexible Arbeitszeiten

e Aufbau eines Arbeitszeitkontos zur Unterstltzung bei der Work-Life-Balance

o Vorteile & Rabatte in mehr als 500 Geschaften und Online Shops durch Corporate
Benefit-Programm

iperdi GmbH
Sven Schwarz
LuisenstrafBe 11
42853 Remscheid

Telefon: +49 2191 461500
Mobil WhatsApp: +49 176 15 15 14 24



jobs-RS@iperdi.de

Abteilung(en): gewerblich

Tarifvertrag: IGZ/DGB
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